


Quem somos

Agência de marketing digital total service, com mais de 11 anos de experiência em geração 
recorrente de leads qualificados, vendas consultivas e receitas previsíveis para empresas 
de Tecnologia e Indústrias.

Fizemos história ao se tornar referência em Marketing Digital para o mercado PME. 
Descobrimos formas inteligentes de entregar resultados que ajudaram mais de 420 
empresas, a alcançarem resultados de qualidade.



Nossa Atuação

A Small conta com clientes 
nacionais e internacionais:

• Brasil
• Estados Unidos
• Europa
• Japão



Termômetro das Empresas

Existem profissionais e 
agências que só entendem de 
marketing e não conseguem 

enxergar a empresa como um 
todo.

Credibilidade da 
marca

Oportunidade 
à vista

Estão perdendo 
dinheiro

Empresas e Indústrias acham que 
precisam se movimentar e que 

devem estar no digital, pois existem 
espaços e oportunidades para 

crescer.

Precisam de mais leads qualificados 
para sua equipe comercial, pois a 

concorrência está na frente e estão 
perdendo negócios.
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#1 Construa um posicionamento digital profissional
Dê atenção especial e contrate uma agência de marketing digital especializada 
em empresas de tecnologia.

Invista corretamente em estratégias B2B
É preciso estar posicionado corretamente nas devidas redes e mídias sociais. 

Monte um funil de vendas previsível
Todos os negócios de Crescimento Exponencial utilizam automação e 
experimentação.

Gere mais oportunidades no digital
Velocidade na Direção Certa aqui é a bala de prata. 

#2

#3

#4

4 Principais direcionamentos  
para as empresas HOJE  



Seu negócio precisa ser
Digital, Recorrente, Escalável e Previsível

“ DREP



Entenda como 

funciona a construção 

de uma engrenagem 

de vendas previsíveis 

para empresas 

O funil de vendas em Y 
combina as estratégias 
de atração de leads do 
Inbound Marketing com 

a Prospecção Ativa

A ideia aqui também é 
inserir aos poucos novos 
canais de comunicação, 

para ampliar os 
resultados

No digital tudo é  
otimizado com o 

objetivo de aumentar 
vendas e torná-las 

previsíveis. 

Os leads gerados em 
campanhas são 
conduzidos pelas 
etapas do funil de 

vendas

Os usuários buscam 
pelo menos duas coisas 
na internet: 

1 - encontrar a solução 
para seus problemas e 

2 - se conectarem com 
outras pessoas. 

Sua Marca no
ambiente Digital

Geração de 
Autoridade

Ampliação 
de Canais

Presença Digital Funil de Vendas Ganho de escala



Metodologia 
Small



1° Sua empresa deve 
criar uma identidade 
digital para ter uma 
presença no ambiente 
digital. Nenhuma 
empresa fará negócio 
com outra empresa 
que não conheça.

2° Sua empresa 
precisa construir a 
primeira engrenagem 
de divulgação e criar 
sua autoridade digital 
nos principais canais 
de comunicação 
digital.

3° Com o tempo e a 
exposição recorrente da 
sua marca no digital, sua 
engrenagem ganhará 
uma maturidade digital 
e você poderá ampliar 
os investimento nas 
melhores campanhas.

4° E por fim, sua 
empresa poderá 
ampliar os canais de 
comunicação e 
potencializar os 
ganhos no ambiente 
digital.

Etapas da Metodologia S4 Small





PROJETOS WEB

visite: populisrh.com.br visite: optclips.com.br

https://www.populisrh.com.br/
https://optclips.com.br/


PROJETOS WEB

visite: valemam.com.brvisite: apicegrafica.com.br

https://valemam.com.br/
https://www.apicegrafica.com.br/




+420 Clientes
Empresas e Marcas que confiam em nós
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Depoimento de cliente

TECH

“A Small tem nos proporcionado um 
aumento constante da nossa visibilidade 

no mundo digital, resultando no 
crescimento do número de leads 

trabalhados pela Five Acts.”

Bruno Araújo - Diretor Five Acts

6,5 X aumento na 
Geração de leads

1.149 geração de 
Oportunidades
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Depoimento de cliente

INDÚSTRIA

“A Tilin Brinquedos optou por trabalhar com a Small 
em 2020, pois precisávamos aumentar a exposição  

de nossa Empresa e de nossos produtos no 
mercado, em um momento difícil da economia  em 
que o País passava, tínhamos que aumentar nossa 
base de clientes para voltar a crescer, desde então 
as estratégias têm dado bons resultados e estamos 
satisfeitos com nossa parceria e com às estratégias 

estabelecidas.”

Renato Gomes - Diretor Tilin

10 X aumento na 
Geração de leads

700 % geração de 
Visitas ao site



Obrigado!

comercial@agenciasmall.com.br

(11) 2307-7105 Wpp. /Tel.

agenciasmall.com.br


